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Panoramica 

Cliente: Farmacie Comunali Riunite di 

Reggio Emilia 

Settore: Vendita prodotti farmaceutici 

Periodo di attività: 2000 - 2010 

URL:  

- www.saninforma.it 

- www.futurfarma.it  

- www.informazionesuifarmaci.it 

 

Profilo del cliente 

Le Farmacie Comunali Riunite di Reggio 

Emilia operano sul territorio provinciale 

da oltre 100 anni, occupandosi oggi di: 

 Gestione delle farmacie comunali site 

nel Comune di Reggio Emilia e di altri 

Comuni della Provincia 

 Distribuzione all'ingrosso di specialità 

medicinali, prodotti parafarmaceutici 

e prodotti per la salute 

 Attività di e-commerce per strutture 

sanitarie 

 Attività di e-commerce per il 

consumatore 

 Informazione scientifica per gli 

operatori sanitari 

 Gestione di servizi soci o-assistenziali 

B2B, B2C e informazione scientifica. 

L’esperienza Netribe al servizio della 

principale rete di servizio socio-sanitario 

del territorio di Reggio Emilia. 

Da oltre dieci anni, Netribe affianca le Farmacie Comunali 

Riunite nello sviluppo della propria comunicazione on-line e in 

progetti di e-commerce B2B e B2C, mettendo a disposizione 

tecnologia, sistemi e strumenti di web-management. 
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Architettura della soluzione  

Saninforma.it (B2C) e Futurfarma.it (B2B) sono 

progetti di e-commerce costruiti su piattaforma 

Netribe Portal on.Cube. 

La soluzione architetturale che Netribe propone 

presso la sua Server Farm è la seguente: 

 Sistema operativo di esercizio: Linux 

 Piattaforma tecnologia di riferimento: 

architettura a 3  livelli su specifiche J2EE 

 Web Server: Apache 

 Servlet Engine: Tomcat 

 Application Server: JBoss (EJB Container) 

 DataBase di riferimento: MySql  

 Accesso: via Web sia verso le funzionalità 

esposte ad utenti esterni sia verso utenti 

interni 

 Sicurezza: a 2 chiavi  (accesso single sign on 

per utenti amministratori e per utenti 

registrati al portale). 

La scalabilità del sistema viene garantita dalla 

possibilità di scalare sull’hardware ossia 

spezzando l’applicazione secondo i livelli logici 

individuati oppure scalando sul software ossia 

replicando gli EJB container dell’application 

server di secondo livello. 

La portabilità del sistema viene garantita dalla 

possibilità di eseguire porting su piattaforme di 

vendor differenti purché implementino le 

specifiche J2EE. 

La flessibilità del sistema viene garantita dalla 

tecnica di implementazione per servizio (o per 

modulo) che consente non solo 

l’implementazione di servizi singoli e l’aggiunta 

graduale di servizi nuovi, ma anche l’attivazione 

o la disattivazione (per manutenzione ad 

esempio) di singoli servizi della piattaforma 

lasciando attivi i rimanenti. 

 

Integrazioni con basi di dati e processi 

esistenti 

Portal on.Cube può interfacciare dati e 

procedure esistenti: 

 

Dati: 

 attraverso l'accesso diretto con opportuni 

driver (db relazionali di vendor diversi, archivi 

documentali o altro); 

 attraverso l'importazione o la consultazione 

indiretta di dati esportati su tracciati 

concordati (a lunghezza fissa, con separatore, 

o xml). 

 Procedure: 

 attraverso l'accesso diretto a chiamate 

RMI/IIOP di applicativi esistenti 

 attraverso la chiamata HTTP di servlet o 

servizi già esposti su web 

 attraverso la chiamata di web services su 

protocollo XML/HTTP o altro 

In tal modo sono stati interfacciati con il portale 

web i dati provenienti dal magazzino per la 

disponibilità del prodotto e delle scorte, mentre 

l’integrazione con il gestionale consente una più 

efficiente conclusione del processo di ordine e 

fatturazione. 

 

Modulo Catalogo dinamico 

Attivazione di soluzione parametrica dedicata 

alla definizione dell’alberatura di catalogo 

secondo il seguente sistema: 

BRAND -> FAMIGLIA -> SOTTOFAMIGLIA -> 

PRODOTTO -> ACCESSORI/COMPLEMENTI 

Su ogni livello è possibile censire e valorizzare in 

modo libero o vincolato da combo-box 

caratteristiche tecniche e caratteristiche 

funzionali a piacimento. 

I contenuti del presente modulo riguardano tutte 

le funzionalità relativa alla fruizione del catalogo 

prodotti 

 Navigazione per categorie e sottocategorie 

prodotti 

 Evidenza di offerte per categoria e 

sottocategoria 

 Sezioni ed articoli collegati per ogni categoria 

e sottocategoria 

 Gestione promozioni a quantità e articoli 

omaggio 
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 Definizione di categorie e sottocategorie 

libere e ordinabili da chi 

alimenta il sito 

 Associazione di un prodotto a 

una o più categorie  

 Definizione di offerte 

ordinabili da chi alimenta il 

sito per categorie e 

sottocategorie 

La soluzione JCAT prevede 

l’attivazione di form di 

interrogazione specifica del 

catalogo prodotti, fino ad 

ottenere, nel caso sia necessario, 

un vero e proprio configuratore 

commerciale (virtual dealer).  

Impostando parametri di scelta 

successiva, l’utente viene guidato alla selezione 

di prodotti a catalogo secondo strategie definite 

dall’amministratore del sito. 

 

Funzionalità moduli B2B e B2C 

I contenuti del presente modulo riguardano tutte le funzionalità 

relative alla generazione dell’ordine in modalità B2C 

 Gestione carrello con indicazione della quantità di acquisto 

 Registrazione utente alla cassa 

 Gestione dati personali per utenti registrati 

 Gestione prodotti  preferiti per utenti registrati ed 

inserimento automatico a carrello 

 Storico degli ordini con stato  

 Pagamento con CC (secondo gestore da individuare), 

Bonifico, Contrassegno, Bollettino postale  

 Gestione spese differenziate secondo matrice 

volume/distanza 

 Modifica e annullamento ordine non processato 

 Elenco clienti e relativo dettaglio 

 Elenco ordini, spedizioni, per cliente con possibilità di 

forzare i relativi dati 

 Esportazione ordini verso gestionale via file 

 Importazione stato ordini da gestionale via file 

 Importazione dati prodotto da gestionale via file di testo 
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Netribe srl 
via della Costituzione, 27/4 
42100 Reggio Emilia 
www.netribe.it 
tel   0522.232378 
fax  0522.232386 

Netribe srl 
Nata nel 1998, progetta e sviluppa soluzioni web-
based orientate all’integrazione di processo, alla 
comunicazione e al marketing. 
 
Xanten srl 
Nata nel 2006, progetta, implementa e gestisce 
sistemi informativi, networking & security 
solutions, business integration, IP telephony. 
Partner certificato Microsoft e Cisco. 
 
Dynavision srl 
Nata nel 2008, sviluppa ERP e CRM su piattaforma 
Microsoft Dynamics Nav. 
Prodotti e partnership certificati Microsoft. 
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